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IKI gazdasági nyelvi vizsga 

Angol gazdasági szaknyelv B1 

Írásbeli mintafeladatsor 
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Szövegértés 1 
 

Olvassa el a szöveget és válaszoljon magyarul a kérdésekre! Szótár használata engedélyezett. 

Invention Services 

Lambert & Lambert, simply put, is the bridge between your invention and the manufacturers who 
want your invention. We provide the information, resources, and contacts necessary to get your 
invention in the hands of these important people. 
Our service is virtually FREE! All that you pay is the initial evaluation fee. The rest of the licensing 
process is on us. This includes the cost of all our hours spent developing your invention, the 
marketing material, travel, presentations, legal expenses...everything. 
The only time that we get paid is when you receive royalties from a licensing agreement. From 
that point our share of licensing revenue is 25-30% and so the inventor's share is 70-75%. 
Only 2-3% of all patented inventions ever make more money for the inventor than they invested 
into it. Why? We have found that many inventors simply do not understand many of the business 
principles that govern such transactions. They do not know how to present their inventions 
effectively. 
We at Lambert & Lambert will bridge this gap. We attend tradeshows throughout the world and 
make face-to-face presentations with potential licensees. Finally, we will negotiate a lucrative 
licensing agreement based on what manufacturers are looking for. 
 We will seek out these opportunities and even risk our own time and financial resources to make 
it happen. We are just looking for good inventions to work with. 

 

1. Mi a Lambert and Lambert cég fő tevékenysége?  (1) 

2. Milyen konkrét szolgáltatásokat nyújtanak? (2) 

3. Kell-e a feltalálónak fizetnie, és ha igen, akkor mely szolgáltatás(ok)ért? (1) 

4. Milyen költségeket áll a cég? (4) 

5. Mikor és mennyit fizet majd a feltaláló? (4) 

6. Megtérül-e a feltalálónak a befektetett összeg? (1) 

7. Miért nem nyer sokat a cég az üzleten? (2) 

8. Hogyan reklámozza a cég ügyfelük találmányát? (3) 

9. Mit kockáztat a Lambert and Lambert? (2) 
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Szövegértés 2 
 

Ön a Gazdasági Kar III. éves hallgatója. Elhatározza, hogy előfizet a The Economist magazin digitális 

változatára, mert barátjától hallotta, mennyi érdekes és hasznos cikk olvasható benne. Töltse ki a 

jelentkezési lapot! 

Digital subscription 

€3.92 per week 

• Full access to each week’s issue via The Economist apps 
for iPad, iPhone, Android, Windows 8, Chrome, 
BlackBerry and Kindle Fire 

• Full access to Economist.com 

• Full access to The Economist in audio 

 

Underline your choice: Printed / Digital / Printed and digital 

The period you prescribe for:  _____________________________________________________  

Complete your prescription: 

First name:  ____________________________________________________________________  

Surname:  _____________________________________________________________________  

E-mail address: _________________________________________________________________  

Academic details: 

Place of study:  _________________________________________________________________  

Course /program:  ______________________________________________________________  

Fields of interests within economy (mention at least three):  _____________________________  

 _____________________________________________________________________________  

 _____________________________________________________________________________  

 _____________________________________________________________________________  

We'll continue your subscription to The Economist as long as you wish, without interruption, unless you tell us to stop. 
You may cancel at any time by contacting customer service and receive a full refund for all un-served issues. You 
authorize The Economist to charge your credit card now at the price indicated above. Your subscription term is defined 
as the time period you selected upon subscribing. We will send you notification by mail prior to processing the charge. 
In the event we cannot charge your card, you will receive an invoice by mail. Please print this for your records. 
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Íráskészség 
 

Már két éve olvassa a magazint, de sajnos le kell mondania. Írjon levelet a vevőszolgálatnak, 

amelyben kéri és megindokolja lemondását. A levélben térjen ki a következő szempontokra: 

• Elégedett, mert sok érdekes és hasznos cikket olvasott, amelyeket jelen tanulmányaiban 

hasznosítani tud, és biztos benne, hogy jövőbeli munkáját is segítik majd. 

• Azonban egy időre, bármennyire is sajnálja, anyagi okok miatt fel kell függesztenie az 

előfizetést. 

• Ígéri, hogy ajánlani fogja másoknak. 

• Reméli, hogy egy-két éven belül ismét elő tud majd fizetni rá. 

A levél terjedelme legyen 8-10 sor! Tartsa be a levélírás formai követelményeit! Szótár használata 

engedélyezett. 


